Vertrieb ist People Business

Anspruchsvolle Vertriebsprozesse
und Verhandlungen hangen mit

der Gestaltung von Beziehungen
zusammen. Weil es bei Beziehungen
um Menschen geht, muss das
Verkaufspersonal eine treffsichere
Wahrnehmung ihrer selbst und

der Personen, mit denen sie zu tun
haben, entwickeln.

Eine erweiterte Selbstkenntnis
unterstltzt das Verkaufspersonal bei
der Optimierung ihres nattrlichen
Verkaufsstils. In Verbindung mit
einem erweiterten Verstandnis fur
andere konnen sie ihren Verkaufsstil
den BedUrfnissen ihrer Zielgruppe
anpassen.
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Optimieren Sie lhre
natiirlichen Fahigkeiten

Weil Menschen unterschiedlich sind,
sollte auch die Art und Weise, wie
Vertriebsleute ihre Verkaufsziele
erreichen, im Einklang mit ihren
Starken und lhrer Personlichkeit
stehen.

Menschen und deren Personlich-
keiten sind komplex. Deshalb sollte
die Emotionale Energie, die Art der
Ansprache wie auch die Geselligkeit
und Autoritat, die sich wahrend der
Verkaufsverhandlung zeigt, den
personlichen Starken des Verkaufers
entsprechen und ebenso an die
Zielgruppe angepasst werden.

Birkman hilft dem Einzelnen dabei,
sich selbst und das Gegenliber
besser zu verstehen, um effektiver
und auf natlrliche Weise zu
verkaufen.

MaBgeschneiderte
Vertriebsprozesse

Birkman gibt Aufschluss Uber die
Intensitat des Interesses am
Uberzeugen anderer, an Leistungs-
anreizen und weiteren Messgrofien,
die die Vertriebsmotivation und

den Verkaufsstil charakterisieren.
Ein groRer Wettbewerbsvorteil

kann realisiert werden, indem die
individuelle Art, wie Verkaufspersonal
motiviert werden und wie sie
verhandeln, optimiert wird.

Der Einzelne kann Birkman nutzen,
um jede Phase des Vertriebs-
prozesses zu analysieren, die
eigenen Starken zu identifizieren und
maogliche Optimierungspotenziale
auszuschopfen.
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Die Erkenntnisse von Birkman zur Verbesserung der
Vertriebsfahigkeiten einsetzen

Strategien finden, um die eigenen Starken zu entwickeln
Mit unterschiedlichen Personlichkeitsstilen professionell umgehen
und diese besser verstehen

+ Vertriebsprozesse mafischneidern und die unterschiedlichen
Vertriebs-Motive besser verstehen

Uber die Birkman® Methode

Mit nachgewiesener Reliabilitat und Validitat seit tiber 65 Jahren,
erstellt die Birkman Methode® auf Basis eines soziologischen Profils
eine mehrdimensionale Landkarte der Personlichkeit und hilft dabei, die
personlichen sowie beruflichen Starken und Potentiale ganzheitlich
sichtbar zu machen. Birkman Basics und die Birkman Signature Suite
sind zwei Berichtspakete, die in der Weiterentwicklung von Verkaufs- und
Verhandlungsfahigkeiten hilfreich sein kdnnen.

Birkman Basics ist unser selbsterklarender Bericht und ist
einfach in eine Organisation zu integrieren. Birkman Basics ist das
geeigneteProdukt um in die Birkman Methode® einzusteigen.

Birkman Signature Suite umfasst tUber 40 verschiedene Auswertungen.
Dieser Bericht bietet tiefergehende Informationen und Erkenntnisse Uber
ihren Verkaufsvorgang.

Optimieren Sie lhren Vertrieb, sprechen Sie uns an:

Birkman unterstitzt Menschen in unterschiedlichen Bereichen
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